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FEUILLE DE/CRITIQUE
INDIVIDUELLE

Nom :

Date:

Titre de I'article ou de I’'annonce :
Source :

Date de publication :

1. Quel est le message principal?

2. Est-ce que l'article ou I'annonce vise a soutenir ou a dénigrer le produit? Expliquez.

3. Apres avoir vu l'article ou 'annonce, examineriez-vous la possibilité d’acheter ce produit. Expliquez.
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FEUILLEDE/CRITIQUE
COLLECTIVE

Nom du groupe :

Date :

Titre de I'article ou de I’'annonce :
Source :

Date de publication :

1. Quel est le message principal?

2. Est-ce que l'article ou I'annonce vise a soutenir ou a dénigrer le produit? Expliquez.

3. Apres avoir vu l'article ou I'annonce, examineriez-vous la possibilité d’acheter ce produit. Expliquez.

4. Est-ce que votre point de vue a changeé a la suite de la discussion avec les membres de votre groupe?
Comment a-t-il changé et pourquoi?
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FEUILLE, D:ENONCE!DE/QUESTION

Rappelez-vous qu’un énoncé de question suscite la controverse : diverses personnes voient la question de diverses
maniéres. Examinez la situation qu’on vous demande d’utiliser a titre d’énoncé de question. Y a-t-il simplement
deux cotés de la médaille ou plus de points de vue?

La question est la suivante :

Mon opinion est |a suivante :

-+ Parce que...

Parce que...

Parce que...
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FICHE| DE|DESCRIPTION
D/ACTIVITEDE|BONO

Plus, Moins, Intéressant (PMI)

Principaux principes
Loutil PMI vous aide a réfléchir aux aspects positifs, négatifs et intéressants d'une idée.

- Cette activité est utile, car elle vous empéche de rejeter une idée que vous n'aimez pas au premier abord.
Loutil PMI vous aide aussi a voir les aspects négatifs d’une idée que vous aimez au premier abord.

Loutil PMI vous permet de faire des jugements fondés sur la valeur de I'idée et non sur vos €motions au
moment de I'examiner.

Lutilisation de I'outil PMI vous aidera a décider si vous aimez ou n‘aimez pas une idée en vous
encourageant a tenir compte de ses aspects positifs et négatifs.

La question d’aujourd’hui est la suivante :

Votre tache consiste a réfléchir aux facteurs positifs, négatifs et intéressants de la question :

Plus (aspects positifs)

Moins (aspects négatifs)

Intéressant (aspects intéressants)
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FICHE| DE|DESCRIPTION
D/ACTIVITEDE|BONO

Considérer tous les facteurs (CTF)
Principaux principes
+ Lerecours a l'outil CTF est utile avant de faire un choix, de prendre une décision et de planifier.

+ Il est plus efficace de considérer d’abord tous les facteurs, puis de choisir ensuite ceux qui sont les plus
importants.

Il peut arriver qu'en demandant a une autre personne de vous indiquer d’autres facteurs, vous vous
souveniez des facteurs que vous avez oubliés.

+ Loutil CTF vous aide a tenir compte de tous les facteurs et non seulement de ceux qui sont les plus évidents.

« Il arrive parfois que I'oubli d’'un facteur important peut modifier votre réponse ou votre plan.
La question d’aujourd’hui est la suivante :

Dressez la liste de tous les facteurs que vous devrez considérer pour étre en mesure de prendre une
décision au sujet de la question d’aujourd’hui :
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FICHE| DE|DESCRIPTION
D/ACTIVITE|DE|BONO

Points de vue des autres (PVA)
Principaux principes
- Loutil PVA vous rappelle de tenir compte des autres points de vue, que vous soyez d'accord ou non avec eux.

« Entenant compte des points de vue des autres, vous découvrirez qu’il peut y avoir plus d’'une réponse
correcte a une question.

- Loutil PVA vous aide également a comprendre comment une autre personne peut voir votre point de vue.

- llest important de tenir compte des points de vue des autres, parce que la facon dont ils envisagent la
situation peut étre aussi importante que la situation elle-méme.

La question d’aujourd’hui est la suivante :

Votre tache consiste a imaginer comment les personnes touchées par la situation la voient selon leur point
de vue. Consultez la feuille ci-jointe pour vous aider a organiser vos pensées.

Exemple :
Situation : Un vendeur essaie de vous vendre une voiture sport.

Point de vue du vendeur : Il veut vous montrer que la voiture est belle, que les pneus sont fantastiques et
qu’elle posséde un moteur fringant. Il vous vante la voiture afin de vous la vendre le plus cher possible.

Votre point de vue : Vous voulez savoir si |a voiture a déja eu un accident, quel est le prix des pneus de
rechange, quelle est la consommation d'essence de la voiture et quel est son prix. Vous espérez obtenir le
meilleur rapport qualité-prix possible.
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FICHE|DE DESCRIPTION
DZACTIVITE|DE BONO

Points de vue des autres (PVA)

Personne n°1 Personne n°3

Point de vue sur : Point de vue sur :

Personne n° 2 Personne n° 4

Point de vue sur : Point de vue sur :
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